
Nous attendons votre candidature accompagnée d’un CV et d’une lettre de motivation
CONTACT : contact@thaf.fr

Thaf est une entreprise jeune qui bouge les codes de la vente de vêtements de travail en mettant l'accent sur le look, 
le merchandising de ses magasins, son utilisation du web et sa faculté de créer et produire ses propres vêtements.
En pleine croissance depuis 10 ans, nous recherchons un(e) commercial(e) terrain BtoB pour renforcer notre 
présence sur le territoire Nord.

Poste :  COMMERCIAL B to B NORD - h/f 

OFFRE D’EMPLOI

Rattaché(e) à la direction commerciale basée sur Wasquehal (59) et après une formation aux produits et services 
au sein de nos magasins, vos missions seront de :

• Cibler et prospecter de futurs clients (TPE/PME) sur le nord (59).

• Préparer et effectuer les rendez-vous clients.

• Suivre vos comptes, de la prise de commande à la livraison, en vous assurant d’une prestation de qualité.

• Développer et fidéliser vos comptes.

• Participer aux réunions commerciales, réaliser le reporting de vos actions, suivre et analyser les résultats de vos 

ventes, remonter toutes les informations du marché à votre direction.

COMPÉTENCES :

MISSIONS :

• Formation diplôme Bac +3/4
• Expérience commerciale BtoB souhaitée (2 ans minimum)
• Permis B

• Type d'emploi : CDI temps plein
• Nombre d'heures : 36h30 par semaine, Lundi au Vendredi, avec RTT
• Salaire brut : 21 600 € - 40 000 € /an, selon l’expérience + primes
• Avantages : véhicule de fonction + téléphone + ordinateur
• Le poste est basé à WASQUEHAL (59)


